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Il sistema internazionale di unita di misura

e Relazioni tra grandezze
e [’arrotondamento

I rapporti e le proporzioni

e (Cos’¢ un rapporto
e Passaggio da un rapporto ad una proporzione

I calcoli percentuali

e (Cos’¢ la percentuale
e [ calcoli percentuali diretti e inversi

I calcoli percentuali sopracento

e [ calcoli sopracento
e (alcolo sopracento diretto e inverso
e [’aliquota percentuale come incognita

I calcoli percentuali sottocento

e [ calcoli sottocento
e C(alcolo sottocento diretto e inverso
e [’aliquota percentuale come incognita

I riparti proporzionali, le tabelle e i grafici

e [ riparti proporzionali diretti: semplici € composti



Le tabelle e i grafici

e Le tabelle: semplici, complesse a doppia entrata
e [ grafici: a torta, istogrammi e grafici lineari

Le aziende del sistema economico

I bisogni e I’attivita economica

Gli istituti e le aziende

Le famiglie e le aziende di consumo

Le imprese e le aziende di produzione
Combinazione e remunerazione dei fattori produttivi
Gli enti pubblici e le aziende composte pubbliche

Il sistema tributario italiano

Gli enti non profit e le aziende non profit

Le diverse aziende

L’azienda come sistema

Gli elementi costitutivi dell’azienda

I settori economici

I rapporti con I’ambiente

La forma giuridica dell’impresa

Il soggetto giuridico e il soggetto economico
Gli stakeholders

La localizzazione dell’impresa

Il contratto di compravendita

Le aziende commerciali

Aspetti giuridici della compravendita

Aspetti tecnici della compravendita

Elementi essenziali e accessori

Le Il contratto di vendita e le sue caratteristiche
Le fasi della compravendita

Obblighi del compratore e del venditore

Le clausole riguardanti la consegna della merce
Il tempo della consegna

Pagamento del vettore

I requisiti dell’imballaggio

Le clausole riguardanti I’imballaggio

Le clausole riguardanti il pagamento



e [l tempo di pagamento
I1 tempo e gli strumenti di pagamento del prezzo

e Cosa succede se il compratore non rispetta la scadenza del pagamento
e Gli strumenti di pagamento

I documenti della compravendita

L’esecuzione del contratto: la fattura
La fattura immediata

Il DDT e la fattura differita

Il documento commerciale

La fattura elettronica e la sua emissione

L’Imposta sul Valore Aggiunto

L’TVA

Caratteristiche dell’IVA e aliquote

L’TVA da versare allo Stato: termini e adempimenti
La classificazioni delle operazioni ai fini IVA
La base imponibile IVA

Gli sconti mercantili

Classificazione degli sconti mercantili

Gli sconti incondizionati e condizionati

Le spese accessorie

L’imballaggio fatturato

L’imballaggio a rendere

Gli interessi di dilazione

La fattura a piu aliquote e la sua compilazione
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Gli alunni La docente



